NOTRE SOCLE
COM M U N DDA (DDA COMPATIBLE)

FORMATIONS REGLEMENTAIRES ET OBLIGATOIRES
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X s 24 mauvaises pratiques, ,
) . dassurance et de
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PROGRAMME

DDA : UNE FORMATION
ANNUELLE OBLIGATOIRE
DE 15 HEURES

En vigueur depuis le 23 février 2019
(cf. article L. 511-2 du Code des
assurances cree par lordonnance n’
2018-361 du 16 mai 2018 transposant
la directive). Larréte du 26
septembre 2018 détaille le contenu
de cette formation.

Adhérent : 175€ HT par participant

Non adhérent : 205€ HT par
participant

Formule hybride : nous consulter

Méthodes
pédagogiques
Vidéo | mises en situation | fiches

dapprofondissement | validations
des connaissances via des quiz

@ Moyens pédagogiques
Modules de formation e-learning
disponibles sur la plateforme
ASFFOR (assistance technique et
pedagogique incluse)

ASFFOR | Catalogue des formations 2025

SOCLE COMMUN DE CONNAISSANCES, 9 HEURES DE
FORMATION A DISTANCE :

Identifier la distribution d'assurance et linformation précontractuelle
renforcée

Connaitre les cing piliers de la DDA
Découvrir limpact de la notion de gouvernance

Sinterroger sur le partage de responsabilités entre concepteur /
distributeur d'assurance

Définir le marché cible

Rappeler le cadre réglementaire de lassurance

Identifier lobligation de transparence pré-contractuelle

Appréhender les conflits d'intéréts

Connaitre les modes de rémunération et les challenges commerciaux

Connaitre le role et les attentes de 'ACPR au regard de la protection de la
clientele

Identifier les phases du pré-contractuel au post-contractuel et le controle
des publicités

Contréle des obligations d'information et du devoir de conseil en vente a
distance

Rechercher des bénéficiaires en assurance vie et savoir identifier une
réclamation

Connaitre les obligations avant / aprés DDA
Découvrir LIPID en assurance non-vie
Découvrir le Kid en assurance vie
Appréhender les différents niveaux de conseil
Identifier le conseil dans la durée
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