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 PROGRAMME 

IDENTIFIER LA LÉGITIMITÉ ET 
LES OBLIGATIONS DU PRÊTEUR 
I. Légitimité du prêteur

a. Connaissance du risque et 
puissance d’achat

b. Adaptation de la garantie et 
intégration de la gestion

II. Obligations du prêteur
a. Information, conseil et pertinence 

de la proposition
b. Obligation spécifique du prêteur 

selon les tribunaux
III. Assurance individuelle et 
collective

a. Parties au contrat
b. Spécificités de l’assurance 

collective

CONNAÎTRE L’ASSURANCE DES 
EMPRUNTEURS 
I. Définition de la garantie

a. Préjudice indemnisé
b. Faits générateurs de la garantie : 

décès, invalidité, incapacité, perte 
d’emploi

c. Franchises, carences, plafonds et 
limitations

d. Quelle garantie pour quel client ?
II. Déclaration du risque et secret 
médical

a. Déclaration du risque : sincérité, 
les art. L113-8 et L113-9 du Code 
des Assurances et les conditions 
d’application

b. Secret médical, questionnaire 
médical, droit à l’oubli, convention 
AERAS

III. La garantie, en pratique
a. Délégation / Mandat de 

l’assureur
b. Procédure d’adhésion et durée 

de la garantie
c. Gestion des sinistres

CONNAÎTRE L’ASSURANCE DES 
PERTES FINANCIÈRES 
I. Principe indemnitaire et 
amortissement du capital
II. Définition de la garantie
III. Autres options
IV. Quand proposer cette assurance

APPRÉHENDER D’AUTRES 
GARANTIES FRÉQUEMMENT   
PROPOSÉES 
I. Garanties liées aux cartes Visa et 
Mastercard
II. Garanties supplémentaires 
proposées par les émetteurs
III. III Garanties indépendantes du 
financement ou de la carte

Compatible

OBJECTIFS OBJECTIFS 
• Justifier la légitimité du prêteur en 

matière d’assurance,
• Identifier les obligations du prêteur,
• Connaître les principales garanties 

proposées dans les contrats de 
crédit.

PUBLIC VISÉ PUBLIC VISÉ 
Chargés de clientèle, 
conseillers commerciaux, 
responsables commerciaux, 
gestionnaires de contrats dont 
l’assurance.

Animation 
Eric de LONGCAMP : 
Spécialiste du domaine des 
assurances emprunteurs, 
bancaires et affinitaires

Prérequis 
Aucun

Tarifs 
Adhérent : 1110€ HT par 
participant

Non adhérent : 1260€ HT par 
participant

Intra : nous consulter

Méthodes 
pédagogiques 

Apports didactiques et 
nombreux exemples | quiz 
amont et aval

Moyens 
pédagogiques 

Diaporama

ASFFOR | Catalogue des formations 2025 


	Vos contacts
	Édito
	L'ASFFOR
	Infos pratiques
	C'est nouveau !
	Actualité des métiers spécialisés
	Compétences métiers
	Compétences transversales
	Finance d'entreprise
	réglementation prudentielle
	Prévention et sauvegarde des créances
	Formations réglementaires et obligatoires
	Parcours dirigeants
	Conditions générales de vente
	Conditions générales de vente e-learning
	L’analyse financière /crédit (niveau 1 sur 3) 
	L’analyse financière /crédit (niveau 2 sur 3) 
	Sur la même thématique
	Le droit des entreprises en difficultés
	Les saisies conservatoires et les voies d’exécution
	Les sûretés personnelles et mobilières
	La négociation aux fins de recouvrement
	Sur la même thématique
	Prise de parole en public
	Les clés pour diriger une société financière assujettie
	Formation des administrateurs
	Les 8 fonctions du manager efficace
	Sur la même thématique
	Les assurances des établissements financiers (DDA compatible) 
	Accompagner la clientèle vulnérable (DDA compatible)
	Relation client à l’ère de la DDA (DDA compatible)
	Se préparer à un contrôle ACPR et en connaître les enjeux (DDA compatible)
	Conduire une mission d’audit interne dans une société financière
	La gestion de projet dans les établissements spécialisés
	Principe de comptabilité bancaire 
	Sur la même thématique
	Le cadre prudentiel en matière de risque climatique 
	Reporting RUBA 
	Traitement prudentiel sur les créances douteuses 
	Sur la même thématique
	Intelligence artificielle : les notions de base et implications
	Propulsez votre productivité avec l’IA générative
	IA : le défi de la conformité
	Lutte contre la fraude (DDA compatible)
	Cybersécurité : comment augmenter sa résilience ? (DDA compatible)
	Les essentiels du crédit à la consommation
	Finance durable : cadre et vision globale 
	Économie circulaire ou comment valoriser son leasing 
	Fondamentaux de la RSE pour les financements spécialisés
	Sur la même thématique
	Les essentiels du crédit-bail immobilier
	Le crédit-bail immobilier (approfondissement)
	Se perfectionner en CBI et comment le vendre
	Aspects juridiques et contentieux du CBI (approfondissement)
	La place de l’assurance en crédit-bail immobilier (DDA compatible)
	Les essentiels du crédit-bail mobilier
	Crédit-bail mobilier et location financière
	Aspects juridiques et contentieux du CBM et des locations financières (approfondissement)
	Les fondamentaux de l’affacturage
	L’affacturage et ses risques
	Sur la même thématique
	DDA «vue autrement» (DDA compatible)
	Voyage au cœur d’une notice d’assurance (DDA compatible)
	Notre socle commun DDA (DDA compatible)
	Notre offre DDA modulable (DDA compatible)
	Parcours LCB-FT e-learning (DDA compatible)
	LCB-FT : le dernier paquet européen (DDA compatible)
	Sur la même thématique

